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Il Gruppo Conafi Prestito € specializzato nei finanziamenti con rimborso mediante B

Cessione del Guinto dello Stipendio o Pensione e Delegazione di Pagamento e si é
Business Model da sempre contraddistinto quale fabbrica di prodotti e servizi, caratterizzandosi
come uno dei pochi operatori che abbia apportato innovazioni nel settore del credito
L. A al consuma, prevalentemente concentrato sull’ operativita tradizionale. ol
i il o N mercato del credito al consumo, in particolare il segmento rappresentato da o
COS/COP, presemta elevati tassi di crescita (+31% i CAGE Z2000-2006). In particolare
Mercato ad alta crescita il settore del COS nel primo semestre 2007 conferma il trend di crescita +19,2%.
Il segmento COS/COP e atteso in ulteriore significativa crescita, anche grazie
L e all’apertura del mercato ai pensionati e ai lavoratori “atipici™. A
{ Attivita con elevate i o Wrischio di credito & significativamente ridott o da:
garanzie {1} colmvolgimento del datore di lavero/ente pensionistico (i} TFE, {1ii} assicurazione
it e (v} poherizzazione di clientiimporti unitari.
I Elevate harriere 0 Processo articolato che coinvolge molteplici attori e richiede elevato know-hiow di
] allingresso processo.
" o T
Modello di business 0 Modello di business integrato mediante: (i} rete commerciale interna con brand
i integrato verticalmente I Prestito; (i) gestione interna dell'intero processo.
g Y Storic I ' g E
O a e consolidata presenza dal 19484;
Management expertise L Management con un’esperienza pluriennale nel settore e con unapprofondita
L« i conoscenza del mercato del COS/COP
o Conafi Prestito rappresenta un punto di riferimento nel mercato con competenze

'\_ specifiche intuite le fasi della Cessione del Guinto {processo articolato). /,
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Il mercato del credito al consumo italiano ha registrato nel 1H2007 operazioni finanziarie
perun controvalore di € 31 mld (+11,9% rispetto al 1H20086),

Mercato Italiano del credito al consumo:
Ripartizione per prodotto finanziario 1H2007

€05 6,4%

Prestiti personali 31,2%
Carte di eredito 14,3%

Revolving 1.2%

E—_“‘——-_

. Prestiti fimalizzati 46,9%

CO5 — Jassiore Cuinto Stipendio
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Conatfi Prestito e specializzata nei seguenti prodotti:

i Finanziamenti con rimborso mediante cessione del quinto dello stipendio (CO5):

consistono in un prestito personale non finalizzato con tasso d'interesse fisso, riservato a lavoratori dipendenti,
statali, pubblici o privati, a fronte della cessione wolontaria di una quota del proprio stipendio, nella misura massima di
un guinto;

i Finanziamenti con rimborso mediante cessione del gquinto della pensione (COP):
consistono in un prestito personale non finalizzato con tasso d'interesse fisso, riservato a pensionati a fronte della
cessione wolontaria di una quota mensile del proprio trattamento pensionistico netto, nella misura massima di un quinto;

i Finanziamenti con rimborso mediante delegazione di pagamento (DP):

consistono in un prestito personale non finalizzato con tasso d'interesse fisso riservato prevalentermnente a
laworatori dipendenti a tempo indeterminato, statali, pubblici o privati, a fronte di un mandato irrevocabile al
rispettivo datore dilavare, ditrattenere quota del proprio stipendio mensile.

Andamento CQ annuale ' Andamento CQ 1° semestre

P19,20%
€ 3.831.218 —p = 1272780

|_'-l:|'|]-'-'l-':-': i 1_4_, 5016

et - 1.32;.&13
ﬂu 012 I

+ 39, 59%

+ A 90%

l—.u £2.76.836

£ 1.991.904

cQ
ca

'l" SII'I'I. 1" zam 'I' ::nn. 1* zam
2004 2005 2006 2003 2007
L0 cessione quinto L cessione quinto

L

Forte: Assofin Fonte: Assofin
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| prodotti Cessione del Quinto e Delegazione di Pagamento sono regolati dalla normativa
vigente, In particolare;

) HORMATIVA genermle in mate ra di finanziamenti, di antivsum e di antireciclaggio

= = [ artt. 1260 e seguenti del codice civile in mate da di cess o e dei crediti
Cessione del Quinto =

dello StiPE“diﬂ ! [LPGRL e 181950 concemente il sequesto, il pig e mmente e la cess ione di stipemdio,
salari e pensione

) DLP.R. n. 89571950

e M e ) NORMATIVA di rife rimento Cessione del Guinto delle Stipemndio

della Pensione ————— art. 13 bis de lla L., 802005

i) DuiL 313720060

Dele gazione a1 ) NORMATIVA genermle in mate ria di finanziamenti, di antivsura e di antirec iclaggio
pagamento

o disposto dagli artt. 1723 & 1269 del codice civile




P%é‘g%té EVOLUZIONE MERCATO CQS/DP/CQP

La legge 80/2005 ha esteso 'applicabilita ai dipendenti delle imprese private, anche a
tempo determinato, e ai pensionati

Fy s e
+ 18 milioni
(pensionati)
= 35 milioni
+ 15 milieni
(dipendenti delle imprese private,
= anche a tempo detenminato)
< - TH= T
= 19 milioni
=
LU
=
&
- 4 milioni
- (dipendenti amministrazioni
E pubhbliche o statali)
= ] T N
——[ Mercato fino al 2004 ] [ Mercato oggi ]

Foute: Unlone FlvanzZlark Mallas
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Corafi Prestitd sta operando con 2 modalita di erogazione:

) EROGAZIONE DIRETTA: | finanziamenti sono collocati in nome proprio e ceduti pro-soluto a un
tasso predeterminato;

) EROGAZIONE INDIRETTA: | finanziameanti sono collocati in nome e per conto di diverse Istituzioni
finanziarie, con le quali Conafi Prestitd ha stipulate accordi di mandato per la concessione di platond
relativi,

' ANNOTAZIONI:
1) Le linee di credito attualmente in uso non hanne risentite di restrizioni o contingentamenti
dovuti alle escillazioni del mercato finanziario:

2} Conafi Prestitd sta ultimande e finalizzando e procedure per consentire I'eregazione diretta senza
cessione pro-soluto.
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I S Analisie . b i Benestae _ .
Acquisizione o Sottoscrizione Copertura Foumey Erogazione del Gestione
del cliente = g contrato Assicurativa 7= i i incassi
finanziamento L ‘ ; “ VA di lavoro finanziamerto -
T I T I T T T
| 1 | | 1 | |
| ] | | 1 | |
| 1 | | 1 | 1
: | : : | | |
BT TR < ¥ . el - T Y = Y
Fl ""I Fl . fl i Fl . Fl . fl "I ’ L]
1 Reta i 1 : 1 | 1 1 1 I e : 1 = :
| Commercizle ! | Conafi Prestitd | | Cliente | | Assicurazione ; CUTUIETESTS | Conafi Frestitd 1+ Conafi Frestitd
| Conafi Prestitd | [ ! I i l P e T e TR LI !
L i L ! L : L I L ! L AL )

O |l processo di istruttoria si caratterizza per una elevata complessita gestionale data dalla
numerosita dei soggetti coinveolti e dall’articelazione del processo, caratteristiche che garantiscono
elevate barriere all'ingresso;

O |l credite intermediato da Conafi Prestitd risulta completamente garantito ¢ coperto da polizza
assicurativa sottoscritta,



(P%Eg%ltér MODELLO DISTRIBUTIVO

Il modello distributivo di Conafi Prestito prevede la gestione di una rete esterna di agenti

e mediatori plurimandatari e di una rete interna affidata a ITALIFIN 5rl, societa controllata al
100% da Conafi Prestito,

Conaf
=Y

[ EETE ESTEREHA RETE INTERENA ]
g I i ITALIFIN
k 3 General Manager ’E"resﬁto
I - I
8 Assistant o
¥ ‘ 1 Dirigente ‘
429 agenti attivi con |stitLti I |
copertura intero RS 21 agenti monarmandatari ‘ Call Center e Back
territario nazionale e 9 risorse su utto office (sede Torino)

il territorio nazionale
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o Conafi Prestito & specializzata nel settore COS/COP che presenta elevati tassi di
crescita;

0 Conafi Prestito opera con due modalita di erogazione del credito e sta ultimando le
procedure per consentire 'erogazione diretta. Le linee di credito attualmente in uso

non hanno risentito di restrizione e contingentamenti dovuti alla oscillazioni del
mercato finanziario:

O Conafi Prestito opera con un modello di business integrato verticalmente che

utilizza le piattaforme di proprieta CQSWeb, organizzativa e commerciale di 1talifin
Srl con brand Prestito;

O L'attivita presenta elevate garanzie grazie al coirvolgimento del datore di lavorofente
pensionistico, al vincolo del tfr e alla copertura assicurativa,
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T e] vy

Con decorrenza 01/01/2008 gli Intermediari Finanziari ex art.107 saranno sottoposti a
forme di vigilanza prudenziale "equivalenti” a quelli delle banche e delle imprese di
investimento,

La nuova regolamentazione prudenziale si basa su “tre pilastri™:

O Requisiti patrimoniali per fronteggiare i rischi tipici dell’attivita finanziaria;

O Insieme di processi e strumenti che determinano il capitale interno adeguato 3
fronteggiare ogni tipologia di rischio;

O Introduziore di nuovi obblighi di informativa al pubblico, inerente I'adeguamento
patrimoniale, I'esposizione ai rischi = le caratteristiche de| sistema di controllo di
gestione.

L'attuale Patrimonio Netto di Conafi Prestito pari a circa Euro 90,000,000, nonche le

garanzie che assistono i finanziamenti contro Cessione del Quinto, consentiranno alla
Societa di adeguarsi con tranquillita a quanto previsto dalla disciplina di Basilea Il
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Diseguito siriporta 'andamento della produzione di Conafi Prestitd in termini di
Montante Lordo Intermediato nel periodo di riferimento

£23.4%
200- » 1900 —
= 323% » 155.5 2= » 154.0 18
E : : 19,5 S
RT =
m 2 —
(=] =
7 S
5 100 =
@ (1
E 2 o
=] =
= =
04 L 0

2003 2004 2005 20086
mam COS e COP oP Altro*' e Pratiche
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Di seguito si riporta 'andamento della produzione di Conafi Prestito del 1H2007 in cui si
evidenzia il trend di crescita del +110% in termini di montante lordo intermediato
rispetto al TH2006

200 110% 15

= E »168,2 S
= =
% 150 - 8
E - 10 @
B o
5100 80,2 =
.
: 5 s
a o - —
E £
L= =
= =

1] I 1]

IH2006 {(a parita di perimeftro di IHZ2007
consolidam ento)

Produzione Intermediata (ML) i Py AtiCh €
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Conafi Prestito per I'attivita di intermediazione riceve una commissione up-front,
Di sequito si riporta schematicamente la ripartizione delle competenze sul montante lordo
della produzione propria di Conafi Prestito di Cessione del Quinto intermediata nel 1H2007,

0% m; Commissioni Conalfi up-front

80% Interessi (interessi riscozsi lungo

To tutta la durata del finanzamenta)
i}

L Premic Assicuraivoe

4%y +——

= = e
20% ]

10% ——

0%

Momtante Lordo
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Si riportano di seqguito gli indicatori da prendere in considerazione per valutare
I'andamento economice di Conafi Prestito:

O Margine di intermediazione
O Risultato della gestione operativa

(O Utile netto



Conafi. —o
ANDAMENTO INDICATORI DI CONTO ECONOMICO
kPl‘ES’(ltO

Di seguito si evidenza il trend in crescita dei principali indicatori;

+ 1%
,—Ir 17.972 e

15 14.504

Maragine di

Intermediazione
(£ migida)
ija parttadl 200 ia parttadl &m0 {a paritadi &moT
| III|| o di | III|| o di parmetra di
onsolldamsnta i consclldameanto conaalldamanto§
Risultato
Cperativo
(£ miglida)
2005 {a pantadl 2006 a parltadl  gmog (a partad Emo7
~ perimatro dl |--III|| |11 dl III|-+|I|||'|+|11 5 dl !
consolldamsnts gansclldameanto consolldamento |
+51% . 4.338 +50%%

Risultato Netto
(£ migida)

20035 {a parltadl 2006 {a parltadl  &m'0& {a parftad Em']
perimetro di | III|| o dl Perimatro di
consolldamenta consclldamsnta ) consclldamsanta )
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CONCLUSIONI

35.000.000

/I:;Dnafi Frestito e in Borsa per finanziare |a crescita e cogliere le opportunita di un nuovo mercato da?\'

\ di clienti potenziali J/.
Strategia
o T o
Sviluppo erogazione || O Completamento della catena del valore mediante I'erogazione diretta al fing
diretta dei finanziamenti di incrementare l'indipendenza
i ~ -~
lli- -\-‘l - . . . . . . .
mcrementorete di || & Creazione di una rete di agenti speciali monomandatari
vendita interna || & Ulteriore rafforzamento del marchio"Prestito”
L ~ - -
o B 0
Rafforzamento rete di 1) = o pnjiamento della rete con politiche mirate difidelizzazione ed incentivazione
vendita esterna
te, -~ e -~
{ -resciaERliEs J[u Acquisizioni di realtd complementari
esterne
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